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Come instaurare e mantenere
PARTNERSHIP DI SUCCESSO

e




TROVARE IL PARTNER GIUSTO E FONDAMENTALE PER
SVILUPPARE PARTNERSHIP EFFICACI

¢ [ndividuare partner che siano in linea con la politica di
partnership adottata (obiettivi e target chiari e condivisi)
e che apportino risorse, esperienza e credibilita
(reputazione e capacita di collaborazione) al programma.

In che modo il partner ci puo essere d'aiuto?
Che cosa ci aspettiamo di ottenere?

Qual e il valore aggiunto che possiamo trarre da
guesta collaborazione?

:> Che beneficio puo trarre il partner dalla
collaborazione con noi? Che cosa non si deve
aspettare da noi?




Creare la partnership




Come gestire e mantenere le
partnership




Come gestire e mantenere le
partnership




PROCEDURE DI MONITORAGGIO EFFICACI
PERMETTONO DI:

d:rs



Riassumendo...
~ STEP PER COSTRUIRE PARTNERSHIP DI SUCCESSO

1. Impostare e preparare i1 presupposti

per la partnership

 Valutare la necessita di una partnership

* Individuare | potenziali partner e valutarne
I’appropriatezza

« Identificare la mission: perche si cercano dei
partner

 Fissare gli obiettivi condivisi

 Determinare il tipo di partnership
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Riassumendo...

2. Organizzare la partnership ed
elaborare un piano d’azione

Individuare gli aspetti di influenza reciproca, gli
Investimenti condivisi e le risorse dei partner
Elaborare un piano di azione: obiettivi e
tempistica
Definire la priorita di azione

...€ contemporaneamente
Assicurarsi che vengano rispettate le necessita
dei partner
Definire ruoli, responsabilita e impegni, necessita
e risorse economiche

Stabilire in modo chiaro le regole di base e i )
protocolli interni d:rs



Riassumendo...

3. Realizzare il piano di azione e

monitorare il progetto

 Garantire che le azioni intraprese siano
aderenti al piano previsto e che vi siala
flessibilita necessaria per apportare eventuali
modifiche o adattamenti in corso d’opera

"« Mantenere una comunicazione costante tra i

partner

 Pubblicizzare e condividere i successi

 Prevedere delle modalita di supervisione



Riassumendo...

4. Valutare 1l percorso che si sta

realizzando
e Confrontare i risultati ottenuti con gli
obiettivi del progetto
e Condividere i risultati con i partner e
utilizzarli per progettare nuovi programmi e
attivita
5. Sostenere la partnership
e Creare processi per riconoscere e valorizzare
all’interno della partnership i risultati raggiunti
e Comunicare al pubblico i risultati raggiunti
attraverso mezzi di comunicazione efficaci
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